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CHEF D'AGENCE, Sénior

EXPERIENCES PROFESSIONNELLES

juil. 2022 / CONDUCTEUR DE TRAVAUX

­ ELABORER LES PLANNINGS CHANTIERS ET EQUIPES 
­ PILOTAGE DES CHANTIERS (25 DOSSIERS) 
­ PARTICIPER AU REUNION DE CHANTIER 
­ ANALYSE ET MAITRISE DES COUTS DE CHANTIER 
­ GESTION DES APPROVISSIONNEMENTS CHANTIERS 
­ ELABORATION DES DEVIS SUPPLEMENTAIRES AU MARCHE 
­ GESTION DE LA MISE EN FACTURATION 
­ CONTROLE DES SUPPOPRTS AVANT DEMARRAGE DU CHANTIER 
(PLAN +SUPPORT) 
­ PASSATION DE DOSSIER AVEC LE BUREAU D'ETUDE 
­ COMPTE RENDU A MON DIRECTEUR DE TRAVAUX 
­ RELATIONNELLE CLIENTELE 
­ GESTION DES LITIGES ET PENALITES

janv. 2021 / déc. 2022 CHEF D'AGENCE
ACCES INDUSTRIE GRAVELINE
­ GESTION D'UN CENTRE DE PROFIT 
­ PROPECTION CLIENTELE B TO B 
­ DEVELLOPEMENT CHIFFRE D'AFFAIRES 
­ DEVELLOPEMENT PORTEFEUILLE CLIENT 
­ GESTION DES DEVIS 
­ GESTION DU PERSONNEL 
­ GESTION DES TRANSPORTS ET DEPART 
­ GESTION DES CONFLITS CLIENTS 
­ GESTION DE MON PLANNING 
­ REPORTING HEBDOMADAIRE 
­ MISE A JOUR DU CRM ET SCH

janv. 2018 / janv. 2021 CO­GERANT
WANDEL CONCEPT CALAIS
­ GESTION DE LA PARTIE TECHNIQUE 
­ MANAGEMENT DE L'EQUIPE DE POSE 
­ GESTION DES PLANNING 
­ ACHATS DE MARCHANDISES 
­ METRAGE DES CHANTIERS 
­ CLIENTELE 
­ POSE DES CHANTIERS

janv. 2015 / déc. 2017 RESPONSABLE DES VENTES
ITB DUNKERQUE
­ RECRUTEMENT VENDEURS 
­ FORMATION VENDEURS 
­ GESTION DES PLANNINGS 
­ RDV COMMERCIAUX/ACCOMPAGNEMENT VENDEURS 
­ MISE EN PLACE DE STRATEGIES COMMERCIALES 
­ SALONS/FOIRES 
­ DEVELOPPEMENT DU CHIFFRE D'AFFAIRES

janv. 2009 / janv. 2015 RESPONSABLE DES VENTES
K PAR K DUNKERQUE
­ RECRUTEMENT VENDEURS 
­ FORMATION VENDEURS 
­ GESTION DES PLANNINGS 
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­ DEVELOPPEMENT DU CHIFFRE D'AFFAIRE 
­ MISE EN PLACE DE STRATEGIES COMMERCIALES 
­ RDV COMMERCIAUX/ACCOMPAGNEMENT VENDEURS 
­ SALONS/FOIRES

janv. 2007 / janv. 2009 COMMERCIAL , K PAR K CALAIS

­ PROSPECTION PHYSIQUE ET TELEPHONIQUE 
­ RDV COMMERCIAUX 
­ DEVELOPPEMENT DU FICHIER CLIENT 
­ FOIRES/SALONS/STANDS GMS

janv. 2003 / déc. 2006 EMPLOYE POLYVALENT LABORATOIRE
LABCO DUNKERQUE
­ VENTE DE PRODUIT DANS LES CE 
­ LIVRAISON PHOTO DANS LES CE 
­ VENTE COMPTOIRE 
­ OPERATEUR DE PRODUCTION

janv. 2003 / déc. 2006 RESPONSABLE DE PRODUCTION
IMAGE ET CADRE DUNKERQUE
­ MISE EN PLACE DES STRATEGIE DE PRODUCTION 
­ ACHETEUR 
­ GARANT DES RESULTATS QUALITE ET CHIFFRE DE PRODUCTION

sept. 2000 / nov. 2000 OPERATEUR SUR MACHINE
PRODUCTEUR DE LIGNE

janv. 1999 / déc. 2000 SERVICE MILITAIRE

janv. 1996 / janv. 1999 MANOEUVRE
CUD ET ORTEC INDUSTRIE

DIPLOMES ET FORMATIONS

sept. 1998 / juin 1999 BTS COMPTABILITE ­ BAC+2
ANGELIER DUNKERQUE

sept. 1995 / juin 1997 BAC PROFESSIONNEL COMPTABILITE GESTION ­ BAC
FERNAND LEGER DUNKERQUE

sept. 1993 / juin 1995 BEP CAP COMPTABILITE GESTION ­ CAP
BENJAMIN MOREL DUNKERQUE

COMPETENCES

CRM

COMPETENCES LINGUISTIQUES

Français

CENTRES D'INTERETS

FOOTBALL, LECTURE, PROSPECTION
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